
 Une formation BAC +2 dans l’Ouest Guya-

nais, dans un environnement privilégié.   

 15 semaines de stage dont 10 à l’étranger 

 Encadrement assuré par les professeurs. 

 Des salles réservées aux BTS. 

 Une formation ponctuée d’événements et 

de mise en situation réelle : journée d’inté-

gration, organisation de salon, rencontre 

avec les professionnels, etc. 

 

 Retrouvez  toutes les informations en scannant 

le QR code : 

 

L e  B TS   

C o m me r c e  i n te r n a t i o n a l  

e n  q u e l q u e s  mo ts .  

NOUS CONTACTER 

Lycée Léopold ELFORT 

465 av. Paule Berthelot  

Savane Sarcelles 

97 360 Mana 

Téléphone du lycée : 05 94 27 80 43 

 

Professeure référente de la formation  :  

valerie.chastelliere@ac-guyane.fr 



De nombreuses ma-

tières passées en CCF 

(contrôle en cours de 

formation). 

 

Une grande place faite aux langues. 

 

 

 

 

 

 

Des entrainements progressifs. 

Une aide à la recherche de stages. 

 

 

 

 

 

U n e  a mb i a n c e  de  tr a v a i l  

p r o p i c e  à  la  ré u s s i te  

L e s  dé b o u c h É s  

Les métiers d’assistant gestionnaire  import / export 

(on achète à l’import ou on vend à l’export). 

Les métiers d’agent de transit aérien ou maritime (on 

organise le transport des marchandises.)  

Les métiers de commercial : vendeur, chef de produit, 

chargé de mission à l’international (conformité des 

produits), chargé de clientèle. 

P o u r s u i te  d ’ é tu de s  

 

*Université:  

Licence commerce international,  

Licence AEI (administration et échanges internatio-
naux,   

Licence AES, (administration économique et sociale) 

 

*Formation complémentaire 

*Institut d’administration des entreprises 

*Ecole supérieure de Commerce 

 

 

MA T I È R E S  
 

Matières générales :  

- 2 Langues étrangères : Anglais et Espagnol ou Portugais  

- Culture générale et expression  

- CEJM (Culture économique, juridique et managériale)   

Matières professionnelles :  

- DCI (Participation au Développement Commercial Inter-

national) : Etude de marché, marketing, techniques de 

vente, recherche de nouveaux clients. 

- RCI (Développement de la Relation Commerciale dans 

un contexte Interculturel) : négocier avec un client ou 

fournisseur étranger ayant une culture différente.  

- MOI (Mise en œuvre des Opérations Internationales) : 

Techniques import-export pour organiser le transport des 

marchandises avec calculs des différents coûts et droits de 

douane, analyse des opportunités en tenant compte des 

responsabilités et des coûts 

 Accompagnement spécifique aux besoins des étu-

diants (recherche de stage, accès à l’informatique). 

 


