
Attribuez-nous votre  

TAXE D’APPRENTISSAGE 

Nous leur offrons la formation initiale. 
 

Vous avez la possibilité de nous aider. 

MERCI ! 

Contactez-nous : 
 

Gilles BAYARD, Proviseur 

mail : gilles.bayard@ac-guyane.fr 

Tél. : 05 94 27 80 43 
 

Norbert LE QUÉAU, DDFPT 

mail : norbert.le-queau@ac-guyane.fr 

Tél. : 05 94 27 86 44 

——————————————————————— 

Lycée Polyvalent Léopold ELFORT 

465 avenue Paule Berthelot 

97360 MANA 

Fax : 05 94 27 86 54 

Courriel : ce-9730421v@ac-guyane.fr 

Site Internet : https://lpo-leopold-elfort.eta.ac-guyane.fr/ 

Comment faire ? 

- Sur votre déclaration, vous affectez la part hors quota au Lycée  

   Léopold Elfort. 

- Retournez-nous ensuite le bordereau de versement joint par courriel    

   ou par voie postale après l’avoir complété. 

Section Commerce – Tourisme 



A quoi sert-elle ? 
 

 Pour nous aider à améliorer constamment nos salles de cours et 
nos équipements (évolution du matériel professionnel) ; 

 Pour nous permettre d’enseigner autrement (délocalisation des 
cours, sorties scolaires) ; 

 Pour aider nos jeunes à devenir des professionnels performants ; 

La Taxe d’Apprentissage est un impôt  
versé avant le 31 mai de chaque année par l’employeur au titre de 

l’année civile précédente. Cette taxe est dédiée au financement des 
formations initiales et professionnelles et technologiques.   

L’OPCO (opérateur de compétence) de votre branche est habilité 
à collecter la taxe d’apprentissage, et permet le respect de vos 

affectations aux établissements scolaires que vous avez désigné. 
Choisissez de soutenir  

le LPO Léopold ELFORT de MANA 

CAP Agent de développement des activités locales (Options : Tourisme / Activités Fami-
liales Artisanales et Touristiques) 
 Assure l’aménagement et l’entretien des espaces forestiers ; 
 Prend en charge la conduite d’une visite guidée, d’un circuit touristique. 

CAP Equipier polyvalent du commerce 
 Assure la réception, le suivi des commandes, des colis ; 
 Contribue à l’approvisionnement, à la mise en valeur du point de vente ; 
 Accueille, informe, conseille et accompagne le client. 

BAC Pro Métiers du commerce et de la vente (MCV) 
 Se centre sur l’animation et la gestion de l’espace commercial ;  
 Participe à l’approvisionnement, à la vente, et à la gestion commerciale. 

BAC Pro Métiers de la relation clients et usagers  
 Accueil, détecte les besoins et conseille la clientèle ;  
 Reçoit, vérifie et range les produits dans le magasin ; 
 Organise des actions commerciales et publicitaires. 

BTS Commerce international (CI) 
 Est capable d'acheter et de vendre des biens à l'étranger. 
 Maîtrise tous les aspects de la négociation commerciale, a une bonne connais-

sance des marchés étrangers, a des connaissances économiques et juridiques. 

BTS Gestion des transports et logistique associée (GTLA) 
 Organise et manage des opérations de transport et des prestations logistiques 

sur les marchés locaux, régionaux, nationaux et internationaux.  
 Optimise les opérations, contribue à la mise en œuvre des décisions stratégiques 

et coordonne des opérations entre les différents services de l'entreprise  

BTS Tourisme 
 Informe et conseille les clients français et étrangers sur des prestations touris-

tiques. Est capable de finaliser la vente et d'en assurer le suivi commercial.  
 Crée et promeut des produits touristiques, accueille, accompagne des touristes.  


