LES ADMISSIONS

e Dipldme National du Brevet

e CAP du domaine de la vente

LE CONTENU
L’Enseignement professionnel :

e Mercatique

e Calcul du chiffre d’affaires prévisionnel

e Techniques d’étude du marché

e Droit commercial

e Communication commerciale

e Economie

e Promotion de vente

o Etude documentaire

e Analyse des chiffres du marché

e Evolution des prix

e Technologie de la communication appliquée a
la vente

o Bilan et suivi de I’entreprise

e Animation

Enseignement Général:

e Francgais

e Langues vivantes

o Histoire-géographie

« Education civique juridique et sociale
e Mathématiques

e Arts appliqués et culture artistique

e Prévention, santé et environnement

« Education physique et sportive
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Vous étes passionné par le commerce ? Laissez-vous tenter
par un BAC Pro commerce et de la vente et faites de votre
passion votre métier ! Lancez-vous dans cette formation
qui fera de vous un commergant etc.
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BAC PRO COMMERCE ET DE LA
VENTE
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LE PROGRAMME DES BAC PRO METIER DU LES ATTENDUS PARCOURSUP

LES DEBOUCHES
COMMERCE ET DE LA VENTE
Durée totale de la formation : 3 ans ATTENDUS  NATIONAUX DE LA PLATEFORME
Le titulaire du Bac Pro Commerce peut exercer le D’INSCRIPTION DANS L’ENSEIGNEMENT SUPERIEUR
I 22 semaines de stage en entreprise.
métier de : 9 P PARCOURSUP
e Employé de commerce e Sensde la méthode et de I'analyse

e Assistant de vente

e Conseiller de vente

e Vendeur spécialisé

o Commercant en alimentation
e Commercial a bord des trains
e Télévendeur

e Caissier

e Vendeur en magasin

e FEtre al'écoute

e Etre dynamique

e  Esprit d’équipe

e Capacité a communiquer

e Respect des regles d’hygiene et de sécurité
e Autonomie

e Rapidité d’exécution
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e Les commerces de proximité

e Les supermarchés

e Les grandes surfaces spécialisées
e Les grands magasins

LES POURSUITES D'ETUDES » Les hypermarchés.

Exemples de formations possibles :

e MC Assistance, conseil, vente a distance

e BTS Management des Unités Commerciales
e BTS Négociation et Relation Client

e BTS Technico-Commercial
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